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SEPICON AG in Partnerschaft mit Avasant  

Industry Experience 

˃ Unsere Berater haben mehr als 1000 Sourcing Projekte weltweit in über 40 Ländern  erfolgreich umgesetzt. 

˃ Wir haben dabei ein Vertragsvolumen von über 10 Mrd. Euro für unsere Kunden mit Service Providern 
verhandelt. 

Service Provider Coverage 

˃ Avasant-Sepicon hält Beziehungen zu mehr als 1000 Tier-I, II und III IT / BPO / KPO-Dienstleistern weltweit. 

˃ Avasant-Sepicon pflegt eine detaillierte Datenbank mit mehr als 500 Service-Anbietern mit Angaben zu den 
Fähigkeiten, die Preisgestaltung und Dienstleistungen 

Industry Recognition 

˃ Wir wurden in den letzten 4 Jahren jeweils unter den TOP 5 der International Association of Outsourcing 
Professionals (IAOP)  als "World's Best Outsourcing Advisors" bewertet. 

˃ Von uns werden jährlich über 50 ITO Events und Konferenzen weltweit unterstützt. 

˃ Avasant-Sepicon ist ein von Service Providern unabhängiges Management Consulting Unternehmen.   

Transactional Expertise 

˃ Avasant-Sepicon hält eine komplette Bibliothek von Best Practices für Outsourcing-Vorhaben. 

˃ Avasant-Sepicon Berater bestehen aus einem multidisziplinären Team von IT-Experte, Rechtsanwälten und 
Unternehmensberatern. 

˃ Unsere Erfahrung schließt alle Disziplinen im Sourcing ein. Wir sind zusätzlich spezialisiert auf die 
Vertragsverhandlungsführung im ICT-Outsourcing. 
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CEO/Partner 
Uwe Kamann 

uwe.kamann@sepicon.com 

Mobil +49 173 713 999 5 

Partner 
Klaus Nötzold 

klaus.noetzold@sepicon.com 

 Fon +49 40 181 30 360 Fon +49 211 210 900 19 

Central Europe 

     Locations       Management 

	

 Düsseldorf 

 Rhine/Main Area 

 Hamburg 

Locations 

Mobil +49 173 946 425 8 
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Sourcing Expertise 

Analyse und Bewertung der Geschäfts- und 
Betriebsumgebungen 

Ermittlung zukünftiger Anforderungen 

Identifizierung neuer Möglichkeiten 

Designrichtlinien für Betrieb und  
Governance 

Strukturierte Analyse bestehender Verträge 

Identifizierung Optimierungspotentiale 

Benchmarking 

Vertragsreview & Vertragsneuverhandlung 

 

 

 

Erstellung der RfP-Dokumente und               
Gewichtung Bewertungsmodell 

Provider Benchmark & Auswahl Prozess 

Vertragsverhandlung 

 

          

 

Durchführung Transition & Migration 

                    Aufbau einer professionellen Governance-
Organisation 

Optimierung IT Service Management  

Set-up Provider Management 

SOURCING-VERTRAG BENCHMARK ICT SOURCING PROZESS 

ORGANISATION & GOVERNANCE ICT SOURCING STRATEGIE 

 
 

 

ENTERPRISE OPTIMIZATION SERVICES 

SOURCING ADVISORY SERVICES 
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SEPICON “OPMC”- METHODE 
OBJEKTIV – PHASENORIENTIERT – MODULAR – COMPLIANT 

 Analyse der Geschäfts- und Betriebsumgebungen 

 Ermittlung der zukünftigen Anforderungen 

 Designrichtlinien für Betrieb und Governance 

 Vorbereitung der Ausschreibung 

 Erstellung der Ausschreibungsdokumentation 

 Provider-Auswahl Verfahren 

 Transition 

 Provider Management 

 Service Management 

ICT-SOURCING 
STRATEGIE 

AUSSCHREIBUNGS-
PROZESS 

IMPLEMENTATION UND 
SERVICE MANAGEMENT 
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Kooperations- und Kompetenzpartnerschaft 
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Führendes Beraternetzwerk 

Besondere Nutzung des 
Beraternetzwerks von 

Atreus 
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Besondere Nutzung der 
Sourcing Expertise und 

Tools von Sepicon 
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Nutzen für Atreus Manager 

 Der Atreus Manager erweitert den eigenen 
Kompetenzbereich 

 Aus der Sourcingberatung mit Nutzung der 
Sepicon Methodik und Tools wird der Atreus 
Manager zum Lösungsarchitekt 

 Aus dem Sourcingberatungsansatz entwickeln 
sich weitere Projekte und Bedarfe 
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Beratungsstrategien 

► Der Beratungsmarkt verändert sich 

 Druck von oben: 
Unternehmen beauftragen 
immer weniger Beratung 
über den business-
orientierten Ansatz. 

 Druck von unten: 
Unternehmen erwarten auch 
vom operativen 
Beratungsansatz Mehrwerte. 

 Wert- und lösungsorientierte 
Beratung: 
Unternehmen erwarten 
einen Mehrwert durch 
Lösungsorientierung. 
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hoch gering Leistung (Kundenwert) 

Businessorientierter 
Beratungsansatz 
(e.g. McKinsey, BCG, A.T. Kearney) 

Operativer Ansatz 
 

Druck 

Druck 



9 

Avasant-Sepicon 
Referenzen. . . 

- Calpine	Corpora on	
- Fluor	Corpora on	
- Irvine	Company			

- KBR	
- NiSource	

- Southern	California	Edison	
- Sempra	Energy	

- Pioneer	Electronics	
- QW	Media	
- Sony	Pictures			

- Sony	Corpora on	
- Brenntag	
- Sony	Electronics,	Inc.			

- Toyota	Motor	Sales	
- DHL	Deutsche	Post	

- Evonik	Industries	
- Hapag	Lloyed	
- Rhenus	Logis ks	

- Saacke	

- Alberta	Health	Services		
- Allergan	
- Edwards	Life	Sciences		

- Nobel	Biocare	
- Mayo	Clinic			

- Novar s	
- Schön	Kliniken	AG	

- Ghana		
- Jamaica	Trade	and	Invest	
- Uganda	

- USAID	
- Senat	Berlin	

- Belize	
- Hai 	
- South	Africa	

- Columbia	

- Argo	Group			
- Alliance	Data	Systems	
- Credit	Suisse	

- Diebold	
- Norges	Bank	

- Creditreform					
- Toyota	Financial	Services		
- Inter-American	Develop	Bank	

- The	World	Bank	
- Finanzdirek on	Kanton	Zürich/Swiss	

Financial	
Services	

	
Healthcare	&	
Life	Sciences	

	
Energy	&	

Engineering	

Media	&	
Entertainment	

Countries	&	
Non-Profit	

	
Retail,	

Manufacturing,	

Chemical	&	
Distribu on	

- Deutsche	See	
- SAP	
- Atlas	Elektronik	

Other	
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit! 


